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1 Введение

1.1 Общая информация

Министерство Экономики Нидерландов поддерживает проекты  через Программу Сотрудничества  со Странами Восточной Европы (PSO). С января 2003г. программа PSO была усовершенствована и теперь действует как две субпрограммы: PSO Business to Business (PSO B2B) и PSO Programmatic. Кроме того, отдельный тендер PSO будет проведен по охране окружающей среды в Болгарии, Грузии, Румынии и Российской Федерации.

Данная инструкция по тендеру относится только к PSO B2B.

Юридическая поддержка PSO основываются на Меморандуме Понимания (MoU), подписанным со всеми странами участницами. Контроль за выполнением  программы PSO осуществляет Агентство Министерства Экономики Нидерландов « Сентер».

Данная  инструкция по участию в тендере дает представление об условиях и критериях, которые используются в процессе отбора предложенных проектов в рамках программы PSO B2B с указанием временных рамок по представлению предложений.

Инструкция содержит всю информацию, необходимую заявителю для подготовки детального предложения по проекту, включая бизнес план.

Тендер  состоит   из одной  фазы.

Заявители должны предоставить свои предложения в соответствии с формой (Приложения 1,2 и 3).

Примечание: Пожалуйста, внимательно ознакомьтесь с данной инструкцией. Предложения по проектам, которые не соответствуют требованиям, не будут рассмотрены.

Реализация  проектов PSO B2В осуществляется  в соответствии с Общими Условиями  программы PSO 2003. Эти условия мы можете найти на веб-cайте EVD www.evd.nl
1.2 Задачи PSO
Главная задача программы PSO B2B – содействовать переходу к рыночной  экономике в  странах Восточной Европы. Эта задача достигается посредством поощрения голландских инвестиций и расширения торговых отношений между голландскими и местными компаниями в этих странах. Предполагается, что данный процесс будет способствовать передаче знаний и технологий, что  укрепит и расширит местный частный сектор.

   Одно из условий финансирования в рамках  программы PSO – проекты должны иметь достаточный потенциал для применения на местном рынке, (параграф 2.2). 

   Кроме того, задача агентства EVD  - используя ограниченные фонды PSO B2B, отобрав те предложения, которые соответствуют требованиям и предоставляют наилучшую возможность для коммерческого продолжения проекта достигнуть максимального последующего эффекта.

   Программа ориентирована на поддержку малых и средних предприятий (МСБ), как в Нидерландах, так и в странах получателях. 

   Программа предусматривает вовлечение новых голландский компаний в реализацию проектов,  которые до этого не получали субсидий по линии  PSO.

1.3 Основная информация по тендеру

· Тендер будет организован в течение первой половины 2003г. Второй тендер пройдет во второй половине 2003г., инструкция по которому тоже будет выпущена. 

· Будут рассмотрены предложения проектов по следующим странам:

Албания



Хорватия

Черногория

Армения



Грузия

Румыния

Азербайджан


Казахстан

Российская Федерация

Босния-Герцеговина

Македония

Сербия

Болгария



Молдова

Украина

· Из программы PSO исключены следующие регионы:

· Чечня, Ингушетия, Северная Осетия, Дагестан, Ставропольский Край, Кабардино-Балкарская Республика;

· Нагорный Карабах;

· Абхазия, Панкийская  долина;

· Косово.

· Область реализации проекта: без ограничений.

· Общая сумма бюджета для первого тендера – 21.650.000 евро.

· Бюджет на один проект – от 250 тыс. евро до 1 млн. евро.

· Длительность проекта зависит от двух фаз: фазы реализации проекта (от 1 до 3 лет) и заключительной фазы (максимум 2 года после завершения фазы реализации проекта).

Предложение необходимо доставить наручным в 10 экземплярах  печатным или машинописным текстом, включая приложения, в офис EVD, расположенный в Гааге, в секретариат PSO.

Электронная версия предложения (включая приложения)  в формате MS-Word должна быть отправлена в тоже время по электронной почте по следующему адресу: 

 (Тем не менее, электронная версия не будет рассматриваться как официальная заявка).

По получению предложения, оно будет рассмотрено на предмет завершенности. В случаи отсутствия незначительных деталей, заявителю будет предоставлена возможность восполнить пробелы к определенному сроку.

Заявитель несет ответственность за своевременное предоставление предложения по проекту (или предложений). Предложения не должны быть предоставлены ранее срока, указанного  агентством EVD, и не должны быть отосланы почтой. В случаи использования курьера, заявитель несет ответственность за выполнение условий подачи предложений. 

2 Условия

2.1 Введение

Предложения по проектам  будут рассмотрены для отбора только в том случае, если  агентство «EVD» найдет, что они соответствуют всем условиям, упомянутым в этой главе.

2.2 Условия соответствия партнеров консорциума

Программа PSO B2B открыта для всех консорциумов голландских компаний c компаниями  стран получателей субсидий. Предложения по проектам могут быть поданы только со стороны голландского заявителя, а не получателя.

Консорциум должен состоять, по крайней мере, из:

· Заявителя - голландской компании, зарегистрированной в Торговой Палате Нидерландов и ведущей активную экономическую деятельность в Голландии. Предпочтительно, чтобы заявитель являлся малой или средней компанией (до 250 сотрудников). Голландские компании, чья численность превышает 250 человек, должны отразить в своем проекте, что он (проект) будет иметь значительный позитивный эффект для малых и средних компаний (МСБ) Голландии, а также для малых и средних компанией страны получателя.

· Получатель – частная компания, учрежденная  в стране получателя и действующая на основе местного законодательства. В случае, если формой компании является совместное предприятие, то доля голландской стороны не должна превышать 49% во время действия проекта (т.е., фазы реализации проекта и завершающей фазы, см. параграф 4.2). Предпочтительно, чтобы получатель являлся малой или средней компанией (до 250 сотрудников). Компании получатели, чья численность превышает 250 человек, должны отразить в проекте, что он будет иметь значительный позитивный эффект для местных малых и средних компаний, а также для голландских малых и средних компанией. Все акционеры компании получателя должны иметь национальность страны получателя или одной из стран Европейского Союза (без контрольного пакета акций). Максимально 25% капитала или прав голоса акционеров могут контролироваться государственным органом.

Другие голландские или местные партнеры также могут состоять в консорциуме. Голландские партнеры  должны быть зарегистрированы в Торговой Палате Нидерландов. Получатели, как и местные партнеры, должны быть зарегистрированы в местной Торговой Палате или в любом другом регистрирующем органе. 

Кандидатура заявителя не будет рассматриваться, если он:

а) банкрот или компания ликвидирована, его деятельность подвержена судебным разбирательствам, затеял тяжбу с кредиторами, его деятельность была приостановлена или попадает под подобную ситуацию, исходящую из аналогичных процессуальных норм и положений национального права;

б) находится в процессе разбирательства по объявлению банкротства с целью принудительной ликвидации компании или назначения управляющего судом, или по соглашению с кредиторами, или попадает под подобную ситуацию, исходящую из аналогичных процессуальных норм и положений национального права;

в) был обвинен в нарушении профессиональной этики по судебному решению без права пересмотра;

г) был виновен в сокрытии нарушения профессиональной этики, доказанном любыми средствами, которые EVD  может подтвердить;

д) не выполнил обязательства касательно выплаты социальных взносов в соответствии с законодательством  Нидерландов;

е) не выполнил обязательства касательно выплаты налогов в соответствии с законодательством  Нидерландов;

ж) виновен в серьезных искажениях информации, необходимой по инструкции к тендеру.

    Предложения по проектам, которые не отвечают условиям соответствия партнеров  консорциума, не будут отобраны для участия в тендере.

2.3 Условие переходного периода

Чтобы определить, подходит ли проект программе, прежде всего, он будет оцениваться на предмет соответствия условиям перехода на рыночную экономику страны получателя.

Для оценки будут использоваться следующие критерии:

· влияние на расширение границ рынка и предпринимательства;

· внедрение знаний и новых технологий;

· социальный аспект (например, безработица);

· окружающая среда;

· корпоративная социальная ответственность (основные принципы Организации экономического содружества и развития);

· вклад в улучшение управления компании.

Тест на влияние переходного периода (Приложение 3) должен быть заполнен  заявителем, включая обоснование.

    Голландское правительство заинтересовано в выполнении компаниями-участницами международных норм бизнеса. Поэтому заявитель должен поддерживать основные принципы OЭСР по международным компаниям. 

  С основными принципами ОЭСР (OECD) можно ознакомиться в интернете (www.oesorichtlijnen.nl). Текст также можно запросить в агентстве  EVD.

     Нидерландское правительство также придает большое значение постановлениям о труде и производственных отношениях, которые отражены в «Декларации Международной организации труда об основных трудовых принципах и правах».. Особое значение правительство придает праву на создание профсоюзов и ведение переговоров, запрет дискриминации, детского труда и принудительного труда.

   В дополнение к указаниям по окружающей среде, которые включены в основные принципы ОЭСР (OECD), заявитель должен  твердо придерживаться указаниям по окружающей среде, которые одобрены Европейским Союзом.

   Предложения по проектам, которые не соответствуют минимальным условиям положения, не будут отобраны для участия в тендере.

2.4 Условие повторения

Программа PSO B2B не будет финансировать проекты, которые имеют возможность  получить финансовую помощь из других источников. 

Проект PSO B2B должен быль направлен на новую деятельность для партнеров по консорциуму в стране получателя и поэтому не должен дублировать уже существующую деятельность или инвестиции, осуществляемые  заявителем в стране получателя.

Проект должен быть полностью осуществлен,  в течение  установленного срока. Проект не может зависеть от финансовых вложений сторон, не являющихся членами консорциума.

Действующие проекты не принимаются к  рассмотрению.

2.5 Условие завершенности

По получению, каждое предложение будет проверено на предмет завершенности. Предложения по проектам, которые не соответствуют этому условию, не будут рассмотрены.

Предложения по проектам PSO B2B должны включать четыре аспекта:

· Основная информация по членам консорциума: заявитель, принимающая сторона и, если существуют, другие партнеры по проекту;

· Бизнес план, который должен состоять, по крайней мере, из следующих элементов:

· описание стратегических задач партнеров консорциума;

· описание задач проекта PSO;

· коммерческий план (включая анализ рынка);

· план действий;

· план инвестиций, включая расчет сроков получения прибыли и норм прибыли внутри страны;

· финансовый план, включая план оборотных средств;

· описание возможных рисков;

· Описание проекта выполняется в формате, указанном в Приложениях 1 и 2. Основное               внимание следует уделить  основным этапам проекта  и завершающей фазе проекта.

· Проект не должен состоять более, чем из четырех этапов. Каждый этап должен быть четко сформулирован и качественно и количественно обоснован. Для более детального описания основных этапов проекта, см. параграф 4.3.
· Завершающая фаза должна быль детально расписана (в евро) на предмет последующих инвестиций в оборудование и последующего увеличения прибыли для членов консорциума в результате реализации проекта (для более детального описания завершающей фазы проекта, см. параграф 3.2).
· Тест на влияние переходного периода (Приложение 3) должен быть заполнен  заявителем, включая обоснование.

Детальное писание информации, которую должен предоставить заявитель, изложено в Приложении 1.

Предложения по проектам, которые не соответствуют форматам, указанным в Приложениях 1,2 и 3, не будут рассмотрены.

3 Критерии отбора

3.1 Введение

Принимаются к  рассмотрению только те предложения, которые соответствуют условиям, упомянутым в предыдущей главе. Отбор будет основываться на следующих шести критериях:

· Степень проработки завершающего  этапа;

· Качество бизнес плана;

· Обзор рынка для предложенного продукта или услуги;

· Техническая осуществимость  проекта;

· Характеристика членов консорциума;

· Формулировка основных этапов проекта.

Пояснение к данным критериям   приводится ниже.

3.2 Фаза завершения

   Отношение между ожидаемым результатом реализации проекта и (инвестиции и/или прибыль) и определенным бюджетом проекта является важным критерием отбора.

    Ожидаемые инвестиции и/или прибыль должны быть детально описаны (в евро) в предложении по проекту:

· Последующие инвестиции в оборудование должны быть сделаны заявителем и голландскими партнерами по проекту в течение завершающей фазы;

· Совокупное увеличение оборота  для бенефициара  в конце завершающей фазы, в результате осуществления проекта;

· Совокупное  увеличение оборота для заявителя и партнеров по проекту по Голландии в конце завершающей фазы в результате осуществления проекта;

     Агентство EVD осуществит тщательный контроль и проведение завершающего этапа по окончании проекта PSO B2B. 

     Выплата последних 20% установленной суммы бюджета будет зависеть от достижений по в рамках проекта в конце второго года, следующего за этапом реализации проекта.

3.3 Качество бизнес плана

Бизнес план будет оценен при помощи нескольких вопросов:

· Является ли бизнес план законченным?

· Основаны ли прогнозы по продажам, приведенные в бизнес плане на достаточной информации, на реалистичных предположениях и аккуратных расчетах?

· Является ли проект  осуществимым в финансовом плане и устойчивым в сроке окупаемости и нормах прибыли внутри страны?

· Тщательно ли проанализированы внешние факторы и риски, которые могут затруднить реализацию проекта?

3.4 Обзор рынка для предложенного продукта или услуги

Информация о рынке, приводимая в бизнес-плане,  будет оценена при помощи следующих вопросов:

· Существует ли рынок для предложенного продукта или услуги?

· Имеются ли благоприятные прогнозы расширения рынка (местного и/или на экспорт)?

· Имеются ли благоприятные прогнозы роста доли на рынке?

· Можно ли отследить источник информации о рынке, и можно ли проверить информацию?

3.5 Техническая осуществимость предложения по проекту

 Оценка технической осуществимости проекта будет выполнена  при помощи следующих вопросов:

-
Предполагает ли проект для осуществления своих целей передачу оборудования и знаний?

· Являются ли предложенная программа и бюджет для передачи знаний реалистичными и  действительно ли передача опыта и знаний помогут реализовать проект?

· Соответствует ли предполагаемая мощность требуемому выпуску продукции по проекту?  

· В плане технологий и инжиниринга не является ли проект слишком передовым, принимая во внимание местные условия?

3.6 Оценка членов консорциума 

Чтобы определить, подходят ли члены консорциума (заявитель, получатель и партнеры) для осуществления проекта, будут заданы следующие вопросы:

· Является ли финансовое и экономическое положение заявителя прочным, исходя из опубликованных отчетов о прибыли за последние три финансовых года?

· Достаточно ли технических возможностей у заявителя для реализации проекта, основываясь на опыте предыдущих поставок или ссылках к предыдущим проектам?

· Совпадают ли цели предложения по проекту с задачей и стратегией членов консорциума?

· Ориентированы ли члены консорциума на длительное сотрудничество в области долгосрочной торговли или инвестиций?

· Существует ли предшествующий положительный опыт деловых отношений между заявителем и получателем?

· Обладают ли заявитель и получатель опытом работы на рынке?

· Есть ли у членов консорциума достаточно материальных и нематериальных возможностей для осуществления проекта?

EVD обладает правом посетить получателя и заявителя с целью получения адекватных ответов на вопросы, упомянутые в данном параграфе.

3.7 Формулировка основных этапов проекта

Формулировка основных этапов проекта будет оценена при помощи следующих вопросов:

-   Сформулированы ли основные этапы проекта, исходя из количества и качества, и могутт ли  представители агентства EVD  или аудитор проверить их осуществление?

· Расположены ли основные этапы в логической временной последовательности?

· Достаточен ли выделенный бюджет для основных этапов проекта?

4 Финансовый аспект и сроки проекта

4.1 Бюджет на проект по странам

    Бюджет, который понадобится для реализации проекта, должен находится в рамках от 250 тыс. евро до 1 млн. евро. Если предложение по проекту пройдет селекционной отбор, то сумму бюджета можно будет обсудить с агентством «EVD». 

Если бюджет тендера не будет полностью использован из-за недостаточного качества подготовленных  предложений по проектам, то оставшаяся часть бюджета будет перенесена на второй тендер, который будет проведет  во второй половине 2003г.

4.2  Продолжительность  проекта

   Проект состоит из двух фаз: фазы реализации проекта и завершающей фазы.

   Срок  реализации проекта приблизительно один-два года. В отдельных случаях, таких как сельскохозяйственные проекты, где результаты зависят от сезонного влияния, срок реализации проекта может быть продлен максимально до 3 лет.

   Двухлетний период, который следует за фазой реализации проекта, в течение которого осуществляется завершение проекта, называется завершающей фазой. Финансирование проекта прекращается в конце фазы реализации по предоставлению соответствующего подтверждения выполнения проекта.

    Общая продолжительность проекта будет состоять из суммы продолжительности  фазы реализации проекта и продолжительности завершающей фазы. Проект может длиться три-пять лет.

   Если заявитель сможет осуществить реализацию проекта до конца оговоренной фазы реализации, то финансовое завершение проекта может произойти ранее.

4.3 Условия платежей

    Купленные товары и услуги в соответствии с контрактом PSO будут оплачены полностью из утвержденного бюджета, если они соответствуют условиям контракта.

    В предложении по проекту заявитель должен распределись основные составные части бюджета по максимум  четырем основным этапам проекта (см. Приложение 2). 

   Агентство «EVD» установит схему платежей для реализации проекта, основываясь на этих основных этапах и составных частях бюджета. Соглашение между EVD и заявителем, следовательно, будет «зависеть от результатов».

    Заявитель должен предоставить убедительные доказательства завершения фаз проекта. После проверки  агентство EVD осуществит оговоренный платеж.   Неосуществление фаз ведет к невыплате платежа. Единственным исключением является форс-мажорные обстоятельства, оговоренные в параграфе 2.12.1 или в Основных Условиях  PSO 2003г.

    Основные фазы проекта должны быть сформулированы, основываясь на следующих принципах:

· Основные фазы должны быть объективно проверенными;

· Техническое оснащение (например, оборудование, сельскохозяйственная техника), необходимое для осуществления специфических фаз должны быть детально описаны;

· Инженерный аспект, перeвозка, инсталляция и ввод в эксплуатацию, которые вытекают из технического оснащения, следует считать одним этапом  (возможно, в комбинации с технической помощью, связанной с техническим оснащением). Протокол  введения в стой оборудования   должен быть предоставлен в конце фазы;

· Действительная коммерческая эксплуатация оборудования, результатом которой является производство продукции, выпущенной за определенный период, является завершением фазы (возможно, в комбинации с технической помощью, связанной с техническим оснащением) ( Подтверждается актом приема/сдачи ). 

· Детальная программа передачи технологий по каждой фазе;

· Каждый этап должен быть описан таким образом, чтобы EVD или назначенный независимый аудитор/цензор могли проверить результаты работы, например, сертификаты, инсталлирование оборудования (техническое подтверждение), операции, производство продукции в оговоренном количестве, продуктивность предприятия, и т.д.;

· Заявитель должен указать, каким образом можно проверить результативность каждого этапа;

· Указать дату начала и завершения каждого этапа;

· Этапы должны следовать во временной последовательности.

    Заявитель должен доложить о реализации этапов в соответствии с установленными процедурами и форматом, оговоренном в Основных Условиях PSO 2003г. Окончательный отчет о завершении фазы реализации должен быть предоставлен в конце последнего этапа. Платежи будут сделаны на основании этих отчетов и проверок  агентством EVD.

   Платежи по основным этапам, таким как инсталляция  оборудования, играют основную роль и зависят от предоставленной документации (заявка на приобретение товара, отчеты о вводе в эксплуатацию и производстве – форматы этих протоколов будут опубликованы на электронной странице PSC). 

   Агентство EVD проверит рыночную стоимость оборудования при помощи независимых сертификационных организаций.

    60% оборудования будет оплачена, как часть основного этапа, когда оно вводится в эксплуатацию и после того, как EVD получит протокол ввода в эксплуатацию. 

    20% оборудования будет оплачено, как часть этапа, когда на нем будет производится запланированное количество продукции, и после того, как EVD получит протокол о производстве.

    После реализации всех основных этапов фазы реализации проекта 80% установленного бюджета проекта будет выплачено. 

    Оставшиеся 20% установленного бюджета будут выплачены, по предоставлению подтверждения, что завершающая фаза, описанная в контракте, была выполнена и проконтролирована (это относится  и к  оставшимся 20% суммы платежа по оборудованию).

    Члены консорциума несут ответственность за предоставление адекватной информации о реализации последующих инвестиций и коммерческом завершении проекта. Кроме того, агентство EVD может провести оценку выполнения проекта.

    D целях финансирования требуемого основного капитала для внедрения проекта предоплата может быть запрошена в следующих размерах:

· До 30% бюджета проекта, которые составляют не более 250 тыс. евро, на основании  безотзывной и безусловной гарантии, выданной голландским банком  (в соответствии с форматом, рекомендованным EVD) для всей фазы внедрения;

· 30% одобренного бюджета для оборудования будет выплачено заранее после одобрения заявки на закупку товара.

4.4 Внешние факторы

  По подписании контракта  по программе PSO с агентством «EVD» главный контрактор будет нести ответственность за выполнение всех основных этапов. 

  Непредвиденные обстоятельства и изменения проекта, за исключением форс-мажорных обстоятельств, оговоренных в параграфе 2.12.1 Главных Условий программы  PSO 2003г., будут считаться риском контрактора, и не будут учитываться  агентством «EVD» при принятии решения о финансировании основных этапов.

5 Информация о процедуре тендера

5.1 Подача предложения по проекту

   Заявитель должен предоставить предложения в соответствии с форматом, указанном в Приложениях 1, 2 и 3.

   По получению предложения, оно будет рассмотрено на предмет завершенности. В случае отсутствия незначительных деталей, заявителю будет предоставлена возможность восполнить пробелы к определенному сроку.

   Заявитель несет ответственность за своевременное предоставление предложения по проекту (или предложений). Предложения не должны быть предоставлены ранее срока, указанного EVD в параграфе 1.3, и не должны быть отосланы почтой. В случае использования курьера, заявитель несет ответственность за выполнение условий подачи предложений. 

5.2 Процедура отбора

   Если предложение соответствует условиям, оговоренным в главе 2, предложение будет рассмотрено отборочной комиссией, основываясь на критериях, описанных в главе 3 и принимая во внимание бюджет, выделенный для каждой страны.

   Агентство «EVD» может пригласить заявителя или приехать к нему с целью получения дополнительной информации. Также EVD имеет право посетить получателя. Кроме того, EVD может обратиться за консультацией к независимым экспертам.

    Затем проекты будут предоставлены на рассмотрение Совещательному комитету PSO, который внесет свои предложения по отбору.

Агентство «EVD» вынесет окончательное решение, какие проекты получат финансирование.

5.3 Контактные адреса


  
Новый адрес с 1 марта 2003г.



Julian van Stolberglaan 3,   The Hague, the Netherlands



Tel.: +31-70-373-5391

Электронный адрес: pso-online@EVD.nl. Страница в Интернете: www.EVD.nl/pso.

5.4 Отказ

   Агентство «EVD» может приостановить или отменить процедуру тендера в любое время из-за непредвиденных обстоятельств. В этом случае EVD проинформирует заявителей как можно скорее и объявит о приостановлении или отмене тендера на своей электронной странице.

    Только в случае, если EVD примет решение отменить тендер в конкретной стране или регионе в результате напряженной политической обстановки, заявители получат компенсацию до 7 тыс. евро за предоставленное предложение или принятое предложение по конкретному региону.

Приложение 1: Заявление  по предложению PSO B2B
Предложения по проектам PSO B2B должны включать четыре аспекта:

1. Основная информация по членам консорциума. 

2. Бизнес план.

3. Описание проекта, включая бюджет проекта (в соответствии с рекомендованным форматом).

4. Тест на влияние переходного периода.

На титульном листе должна быть название проекта и страна.

· Заявления, которые не соответствуют пунктам, описанным далее, не будут рассмотрены;

· Каждая часть должна начинаться с новой страницы;

· Для частей 1 и 3 заголовки должны быть предоставлены в указанных форматах;

· Для бизнес плана (часть 2) нет рекомендованного формата. Тем не менее, он должен состоять, по крайней мере, из пунктов, описанных ниже;

· Документ должен быть на английском языке;

· Документ должен быть предоставлен в 10 экземплярах в печатном виде;

· Заявитель, партнера по проекту и получатель должны вложить последние три годовых отчета;

· Должно быть предоставлено гарантийное письмо от заявителя, каждого партнера по проекту и получателя;

· Ссылки на предыдущие проекты или поставки, подтверждающие технические возможности для реализации проекта должны быть предоставлены;

· Электронная версия предложения (включая приложения)  в формате MS-Word должна быть отправлена в тоже время по электронной почте по следующему адресу: pso-online@EVD.nl (диски и СD-ромы не принимаются);

· Электронная версия не будет рассматриваться как официальная заявка;

· Документ должен быть доставлен посыльным в PSO секретариат EVD, по адресу: г. Гаага, ул. Juliana van Stolberglaan 3, 31 марта 2003 между 10:00 и 15:00 по центрально-европейскому времени.
1. Основная информация о членах консорциума

1.1 Название компании заявителя и адрес (компания, которая будет подписывать контракт с EVD, если выиграет тендер).
· Название компании, и ее юридическая форма (ООО, ЗАО, ОАО и т.д.);

· Фактический адрес: почтовый индекс + адрес;

· Почтовый адрес: почтовый индекс + адрес;

· Имя, телефон и факс контактного лица, предпочтительно менеджера проекта;

· Адрес заявителя в Интернете, если есть;

· Количество служащих компании заявителя;

· BIK (SBI) код ( получается в Торгово-промышленной палате);

· Регистрационный номер в Торгово-промышленной палате +город  (копия регистрации обязательна);

· Номер банковского счета, название банка и адрес;

· Основные виды деятельности заявителя;

· Если компания или дочерняя компания, филиал компании или головная фирма ранее являлись членами консорциума и подавали заявку на PSO, перечислите в этом случае членов проекта PSO.

1.2  Название компании получателя и адрес (компания по программе PSO, которая «получит» проект)

· Название компании;

· Фактический адрес: почтовый индекс + адрес;

· Почтовый адрес: почтовый индекс + адрес;

· Имя, телефон и факс контактного лица;

· Адрес заявителя в Интернете, если есть;

· Количество служащих компании получателя;

· Основные виды деятельности получателя;

· Вид собственности (структура компании; вид, национальная принадлежность, процентная доля участия каждого пайщика, компания-учредитель);

· Регистрационный номер в Торгово-промышленной палате или другом регистрирующем органе;

· Если компания или дочерняя компания, филиал компании или головная фирма ранее являлись членами консорциума и подавали заявку на PSO, перечислите в этом случае членов проекта PSO.

1.3 Партнеры по проекту (все другие компании, учреждения, и т.д., которые будут участвовать в проекте)

· Название компании, и ее юридическая форма (BV, VOF  и т.д.);

· Фактический адрес: почтовый индекс + адрес;

· Почтовый адрес: почтовый индекс + адрес;

· Имя, телефон и факс контактного лица;

· Адрес заявителя в Интернете, если есть;

· Количество служащих каждой компании партнера;

· Основные виды деятельности каждого партнера по проекту;

· Если компания ранее являлась членом консорциума, и подавали заявку на PSO, перечислите в этом случае членов проекта PSO;

Только для голландских партнеров проекта:

· BIK (SBI) код (для получения в Торгово-промышленной палате);

· Регистрационный номер в Торгово-промышленной палате +город  

2. Бизнес план

Бизнес план может быть предоставлен в формате и стиле, который предпочтет заявитель. Нет ограничения в количестве страниц. Бизнес план должен быть расписан минимально на пять лет, начиная с первого года проекта PSO.

В бизнес - плане должны быть отражены следующие моменты:

· Описание членов консорциума, включая их назначение и стратегию, проведенные экспертизы, работу, выполненную за последние несколько лет, основные финансовые параметры, такие как капитализация  и ликвидность;

· Описание целей проекта PSO, включая назначение и стратегию совместного предприятия;

· Коммерческий план, включая анализ рынка для предлагаемого продукта или услуг, план по маркетингу и план продаж;

· Оперативный план, состоящий из:

1. детального описания необходимого оборудования;

2. детального описания схемы передачи знаний и обучения;

· План инвестиций, включая анализ осуществимости предлагаемых инвестиций с подсчетом срока окупаемости и нормы прибыли внутри страны. Анализ должен быть сделан по двум вариантам: один с участием PSO и один – без;

· Финансовый план, включая доходную и расходную статьи, бухгалтерский баланс, анализ движения денежных средств и план финансирования оборотного капитала;

· Описание рисков и обязательств;

· Гарантийное письмо от каждого члена консорциума.

3. Описание проекта (максимально на 7 стр.)

· Название проекта и место проведения (указать полный адрес, если он отличается от адреса получателя), город, провинция, страна;

· Дата начала и окончания проекта (для фазы реализации проекта и для завершающей фазы);

· Краткое описание (не более, пол листа, включая наиболее важные моменты проекта);

· Описание основных этапов проекта. В каждом основном этапе должны быть описаны конкретные и реальные результаты. Основные этапы должны быть сформулированы таким образом, чтобы их выполнение могли  проверить агентство  EVD или независимый эксперт (например, бухгалтерская или проверяющая организация). Инженерные работы, транспортировка, монтаж и ввод в эксплуатацию, которые вытекают из технического оснащения, следует считать одним этапом  (возможно, в комбинации с технической помощью, связанной с техническим оснащением). Приемосдаточный акт  должен быть предоставлен в конце фазы. Действительная коммерческая эксплуатация оборудования, результатом которой является производство продукции, выпущенной за определенный период, является завершением фазы (возможно, в комбинации с технической помощью, связанной с техническим оснащением). Акт приема  должен быть предоставлен в конце этой фазы.  Контрактор должен указывать  в каждом из этапов процедуру  передачи технологий по каждой фазе. Заявитель должен указать, каким образом можно проверить результативность каждого этапа. Указать дату начала и завершения каждого этапа. Этапы должны следовать во временной последовательности. Бюджет, выделенный для проведения последнего основного этапа, должен включать расходы на предоставление окончательного отчета и сопроводительной документации и предоставления адекватных доказательств заключительной фазы и последующих действий;

· Завершающая фаза проекта должна быть детально расписана (в евро):

- Последующие инвестиции в оборудование должны быть сделаны заявителем и голландскими партнерами по проекту в течение завершающей фазы;

- Увеличение товарооборота (объема производства) для получателя в конце завершающей фазы, как результат проекта;

-  Увеличение товарооборота (объема производства) для заявителя и партнеров по проекту по Голландии в конце завершающей фазы, как результат проекта;

Информация о завершающей фазе должна быть предоставлена в следующем формате:

Рост товарооборота  и инвестиций в евро в конце завершающей фазы

	
	Инвестиции
	Увеличение товарооборота

	Заявитель
	
	

	Получатель
	
	

	Партнер 1.
	
	

	Партнер 2.
	
	

	Итого
	
	


· Пожалуйста, укажите, планируют ли (тогда когда) голландские члены консорциума приобрести долю участия в компании получателя;

· Бюджет проекта, в соответствии с форматом, указанном в Приложении 2;

· Схема платежей по каждому основному этапу, предложенная заявителем.

4. Тест на влияние переходного периода
См. Приложение 3. Пожалуйста, добавьте пояснения к данным вопросам максимум на одну страницу.

Приложение 2:  Бюджет

Заявитель должен предоставить формат бюджета в соответствии  с форматом, указанным ниже:

	Статьи расходов
	Основной этап 1
	Основной этап 2
	Основной этап 3
	Основной этап 4
	Итого на проект

	Техническое  содействие (ТС)  по проекту 
	
	
	
	
	

	Подготовка специалистов  в области ТС, не относящейся к товарам
	
	
	
	
	

	Распространение

ТС
	
	
	
	
	

	Подготовка ТС, относящейся к товарам
	
	
	
	
	

	Итого ТС
	
	
	
	
	

	Поставка товаров (вкл. транспорт)
	
	
	
	
	

	Итого товаров
	
	
	
	
	

	Итого на основной этап
	
	
	
	
	


Приемлемая стоимость проекта

Несмотря на то, что различные статьи расходов не должны быть указаны в бюджете по программе PSO B2B, заявитель должен исходить из приемлемости расходов – искл. НДС - 

упомянутых в статьях 3.15 и 3.16 Основных условий программы PSO 2003г. Импорт оборудования в большинстве стран получателей беспошлинный, на основании двусторонних соглашений между этими странами.

Приложение 3: Тест на влияние переходного периода
Заявитель должен заполнить нижеприведенную оценочную таблицу. Отвечая на вопрос «ДА», необходимо аргументировать ответ. Исходя из полученной информации, агентство EVD может изменить баллы.

 Для дальнейшего  участия в отборочном процессе, необходимо набрать не менее 35 балов из максимальных 100.

Если на вопросы, помеченные звездочкой (*) будет дан отрицательный ответ, то это приведет к дисквалификации.

	Влияние переходного периода
	Баллы, если ответ утверди-

тельный
	ДА (Д) или

НЕТ

(Н)

	Развитие рынков и предпринимательства
	
	

	1. Ведет ли проект к увеличению конкуренции на местном рынке?
	5 баллов
	

	2. Ведет ли проект к развитию новых рынков в регионе?
	5 баллов
	

	3. Будут ли другие местные компании, помимо самого получателя, участвовать  (в виде поставок товаров или услуг) в производственном процессе компании получателя?
	5 баллов
	

	4. Предоставит ли проект новые виды деятельности и установит ли новые стандарты для местного рынка и региона?
	5 баллов
	

	5. Предназначена ли для, или зависит ли от, вся или часть продукции планируемой к выпуску,  от местного рынка?
	5 баллов
	

	Передача знаний и технологий
	
	

	6. Передает ли проект знания и технические навыки, которых нет на местном рынке?
	5 баллов
	

	7. Подразумевает ли проект внедрение нового стиля руководства, который является новшеством для получателя и региона?
	5 баллов
	

	8. Подразумевает ли проект внедрение новых средств маркетинга и знаний, которые не представлены на местном рынке?
	5 баллов
	

	9. Подразумевает ли проект внедрение новых средств и знаний в отношении финансов, которые не представлены на местном рынке?
	5 баллов
	

	10. Подразумевает ли проект внедрение новых технологий, которые не представлены на местном рынке?
	5 баллов
	

	11.Ведут ли новые технологии к позитивным изменениям окружающей среды?
	5 баллов
	

	Трудоустройство и социальное воздействие
	
	

	12. Появятся ли дополнительные постоянные рабочие места в результате проекта?
	5 баллов
	

	13. Будет ли предоставлена обучающая программа для служащих проекта, знания от которой могут быль использованы вне проекта?
	5 баллов
	

	Корпоративная социальная ответственность
	
	

	16. * Знаком ли заявитель с Основными принципами Организации экономического содружества и развития (OECD), по корпоративному управлению и деловой этике международных предприятий (с этими принципами можно ознакомиться на веб-странице: www.oesorichtlijnen.nl) и сможет ли заявитель придерживаться их по возможности в своей компании?
	*
	

	17. * Соответствует ли проект трудовым стандартам и производственным отношениям, которые отражены в «Декларации Международной организации труда об основных трудовых принципах и правах» (ILO Declaration on fundamental principles and rights at work)? Особое значение придается праву на создание профсоюзов и ведение переговоров, запрет дискриминации, детского труда и принудительного труда.


	*
	

	18. * Осуществляется ли проект в соответствии с существующими правилами и стандартами по безопасности и окружающей среде, установленные ЕС?
	*
	

	Качественное управление
	
	

	19.  Подразумевает ли проект деятельность, которая:

· помогает создать или реформировать общественные или частные институты, которые способствуют эффективности рынков?

· стимулирует улучшение функционирования регулятивных процессов и установленных порядков?

· вносит вклад в формирование политики и взглядов  правительства, способствует конкуренции, предсказуемости и прозрачности?

· вносит вклад в формирование законодательной базы, поддерживающей частный сектор и открытую экономику?
	35 баллов
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